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Die Seefrachtkooperation ,,Com

Gute Preise durch
grolde Mengen

)

Mit der Seefrachtkooperation ,Common Container” erzielt die
Dortmunder Logistikberatung Locon-Consult giinstige Seefrachtraten.

ei Preisverhandlungen im See-
frachtbereich zdhlt die schiere
Grofle. Der Bedarf nach Biinde-
lung von Transportvolumen ist grof3.
Aus diesem Grund hat Locon-Consult
2008 die Seefrachtkooperation ,,Com-
mon Container” gegriindet. Die Ko-
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operation ermdglicht, Import- und
Exportcontainer verschiedener Ver-
lader/Importeure brancheniibergrei-
fend zu biindeln. So koénnen auch in
kritischen Marktsituationen exzel-
lente Preise erzielt, ungeplante Zu-
schldge vermieden und eine langfris-
tige Versorgungssicherheit gewahr-
leisten werden. Das derzeitige, {iber
,Common Container“ verschiffte Vo-
lumen betrdgt rund 15.000 Twenty-
foot Equivalent Units (TEU). Wie aber
initiiert man eine solche Kooperation?
Was sind die Erfolgsfaktoren?

Eine effiziente Ressourcenbiinde-
lung bringt in einer Kooperation Vor-
teile. Durch Know-how und vielfal-
tige Kontakte fithrt Locon Unterneh-
men zusammen, fiir die eine partner-
schaftliche Zusammenarbeit, inklu-
sive attraktiver Kosteneinsparungen
und Leistungsverbesserungen, inter-
essant ist — auch im Sinne von Green
Logistics. ,,Common Container“ er-
zielt durch die Biindelung von Fracht-
volumen, zum Beispiel Importmen-
gen aus Asien, giinstige Ratenbindun-
gen. Verbunden mit guter Planbarkeit
werden die teilnehmenden Unterneh-
men leistungsfahiger und flexibler am
Markt positioniert. Mit einer transpa-
renten Abwicklung und individuel-
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ler Problemlosung werden neue Stra-
tegien gemeinschaftlich entwickelt,
die weitere Einsparpotenziale im Be-
reich Transport und Logistik ermdogli-
chen. ,Common Container® starkt die
Marktposition der Kooperationsmit-
glieder und unterstreicht die Wettbe-
werbsvorteile.

Wie aber werden die unterschied-
lichen Anforderungen einzelner Fir-
men neutral berticksichtigt? Die See-
frachtkooperation ist eine individuell
angepasste Zweckgemeinschaft. Fol-
gendes Modell wurde entwickelt:

Locon-Consult betreibt als Initi-
ator und neutraler Partner die See-
frachtkooperation ,,Common Con-
tainer“. Die Dortmunder schreiben
die Volumina unter der Kooperation
,Common Container® aus.

Individuelle Anforderungen

Alle Kooperationspartner werden na-
mentlich nach Ausschreibung in Ree-
dereikontrakten hinterlegt, teilweise
abweichende Serviceanforderungen
(zum Beispiel Laufzeitanforderun-
gen, Nachlauforganisation, Buyers
Consolidation etc.) werden komplett
beim Transportdienstleister aufge-
fithrt. Transportdienstleister ~ sichern
die genannten Volumina bei verschie-
denen Reedereien vertraglich ab. Ge-
genstand der Seefrachtkooperation ist
der kleinste gemeinsame Nenner: die
Seefracht und diverse Zuschldge. An-
dere Kostenbestandteile, wie beispiel-
weise Nachlauf und Verzollungskos-
ten, werden ebenfalls ausgeschrieben,
von den Spediteuren offeriert und
durch ,,Common-Container” verhan-
delt. Fiir die Organisation erhélt der
neutrale Betreiber der ,,Common Con-
tainer* von den Kooperationspartnern
eine Management Fee auf Basis der
TEU-Mengen. www.locon-consult.de



